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PRESENTACION

Estimados estudiantes,

Es con un profundo agrado que les extiendo una cdlida bienvenida a la modalidad
en linea del Instituto Superior Universitario de Formacion. Es un honor dirigir la
cdtedra de Comercio Exterior, una disciplina que desempefia un papel de gran
relevancia en el panorama econdmico global y en el desarrollo socioeconémico
de nuestro pais.

A lo largo de este curso, exploraremos la estructura y principios fundamentales
del Comercio Exterior, incluyendo los entes gubernamentales que disefian y
ejecutan politicas comerciales en el ambito de bienes y servicios. Analizaremos
también el rol de las instituciones de cardcter privado y mixto que operan dentro
del sector, enfatizando como estas interactuan y se integran en el marco
regulatorio nacional e internacional. Al respecto, una parte esencial, se centrard
en las normativas que rigen las importaciones y exportaciones en nuestro pais.
Comprenderemos como estas leyes no sdlo regulan, sino que también facilitan la
insercion de nuestro mercado en la esfera internacional. Asi mismo, discutiremos
temas vitales como las relaciones comerciales con organismos internacionales, la
influencia de la institucionalidad en el comercio exterior, y estrategias de defensa
comercial empleadas para proteger nuestra economia.

Ademds, profundizaremos en aspectos técnicos como la nomenclatura
arancelaria y su importancia en el sistema de comercio global, contratos
internacionales que aseguran equidad y eficacia de las transacciones
comerciales, y los INCOTERMS que estandarizan los términos de envio en las
negociaciones internacionales. De la misma manera, revisaremos las
formalidades aduaneras que cada operador de comercio exterior debe cumplir
para la adecuada movilizacion de mercancias a través de las fronteras.

Este conocimiento integral nos permitird desarrollar una perspectiva holistica de
todos los actores involucrados en el sector, entendiendo sus roles, interacciones y
contribuciones para asegurar una cadena logistica eficiente y segura. Este
enfoque garantizard que cualquier intercambio comercial se ajuste a los marcos
juridicos tanto de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) como de las
legislaciones nacionales.

Cuento con su entusiasmo y compromiso para profundizar en estos temas, lo cual
fortalecerd nuestro vinculo académico y contribuird significativamente a su
desarrollo profesional y personal durante su carrera.
Atentamente,
MSc. Célida Gomez S.

Tecnoldgico Universitario de Formacion
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SECCION 1

FUNDAMENTACION DE LA ASIGNATURA




1. INTRODUCCION

El Comercio Exterior constituye un pilar fundamental en el desarrollo econémico y
la integracion global de un pais. Esta guia de estudio estd disefiada para
proporcionar una comprension profunda y detallada de los diversos aspectos que
componen el comercio exterior, particularmente desde la perspectiva
ecuatoriana.

A lo largo de las unidades que componen este material, exploraremos desde la
historia y desarrollo del comercio exterior en Ecuador hasta los procedimientos y
regulaciones que definen la actualidad de las operaciones comerciales
internacionales.

Unidad 1: Importancia del Comercio Exterior

Esta unidad se centra en establecer una base sdlida sobre el significado y la
relevancia del comercio exterior en el contexto ecuatoriano.

Iniciaremos con una revision de la evolucion histdrica del comercio exterior en
Ecuador, identificando los hitos mds significativos que han modelado las
prdcticas comerciales actuales. Sequidamente, analizaremos los productos de
exportacion, distinguiendo entre los tradicionales y los no tradicionales, para
entender su impacto en la economia nacional y su evolucion en el mercado
global.

También, evaluaremos las relaciones comerciales de Ecuador con organismos
internacionales y la estructura institucional que respalda la gestion y regulacion
del comercio exterior en el pais.

Unidad 2: Medidas que regulan el comercio exterior

En la segunda unidad, abordaremos las diversas medidas implementadas para
regular las actividades de comercio exterior. Discutiremos las medidas
arancelarias y no arancelarias, asi como las de defensa comercial, que Ecuador
aplica para proteger su mercado interno y regular el intercambio de bienes y
servicios con otros paises.

Ademadas, se detallard el Arancel Nacional Integrado, explicando su funcion y su
importancia en la estructuracion fiscal y aduanera del comercio.

Unidad 3: Operaciones de Comercio Exterior
La tercera unidad estd dedicada a profundizar en las operaciones especificas del

comercio exterior. Examinaremos el contrato de compraventa internacional de
mercancias, los términos de comercio internacional mds usados (Incoterms), y las

3
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mejores prdcticas para el acondicionamiento y transporte de mercancias.
También se discutirdn los términos aplicados en la transportacion internacional y
los procesos aduaneros esenciales para el adecuado ingreso o salida de
mercancias del pais.

Unidad 4: Clasificacion arancelaria de mercancias

Finalmente, la cuarta unidad se enfoca en la clasificacion arancelaria, un aspecto
técnico crucial para el manejo efectivo del comercio exterior. Estudiaremos el
convenio internacional de la Organizacion Mundial de Aduanas sobre la
clasificacion de mercancias, el Sistema Armonizado de designacion y codificacion
de mercancias, y las reglas generales de clasificacion.

Asi mismo, se analizardn las notas explicativas del Sistema Armonizado y los
criterios vinculantes de clasificacion para garantizar una correcta aplicacion en
las operaciones comerciales.

A través de esta guia, se espera que los estudiantes no sdlo adquieran
conocimientos tedricos y prdcticos sobre el comercio exterior, sino que también
desarrollen una perspectiva critica y analitica sobre cdmo Ecuador interactua con
el mercado global y como estas interacciones afectan la economia nacional.

2. METODOLOGIA

El curso de Comercio Exterior se enfoca en adoptar un enfoque pedagdgico
interactivo y aplicado, orientado a profundizar el entendimiento critico y analitico
de los estudiantes sobre el comercio internacional y su impacto en la economia
global.

Para alcanzar estos objetivos, se empleardn metodologias de ensefianza diversas
que incluyen el estudio de casos reales, la utilizacion de recursos multimedia, y la
interaccion con plataformas digitales y sitios web oficiales de instituciones de
comercio exterior tanto en Ecuador como a nivel internacional.

2.1. Actividades y Recursos de Aprendizaje

Las sesiones de aprendizaje se enriquecerdn con materiales diversos, tales como
videos explicativos y conferencias en linea, que proporcionardn una vision
prdctica y actualizada de los temas tratados. Los estudiantes tendrdn acceso a
bases de datos y sitios web oficiales para realizar investigaciones que
complementen su aprendizaje tedrico con casos prdcticos y actuales del admbito
del comercio exterior.
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2.2. Evaluacion Continua

La evaluacion del curso se distribuird de la siguiente manera para asegurar una
valoracion integral del aprendizaje del estudiante:

— Tareas e Investigaciones: Las tareas serdn asignadas para cada unidad y
disefiadas para evaluar la comprensidn tedrica, asi como la capacidad de
aplicar conocimientos a situaciones prdcticas. Estas actividades
fomentaradn la investigacion individual y el andlisis critico, fundamentales
en el estudio del comercio exterior.

— Ejercicios, Talleres y Foros: Esta categoria incluird ejercicios prdcticos y
talleres que requerirdn la aplicacion de conceptos estudiados a casos
prdcticos. Los foros de discusion serdn espacios para el debate y el
intercambio de ideas sobre temas actuales y relevantes en el comercio
internacional.

— Exposicion Individual: Como parte de la evaluacion, los estudiantes
realizardan exposiciones individuales sobre temas especificos asignados, lo
cual les permitird desarrollar habilidades de comunicacion y
argumentacion efectiva.

— Leccion Escrita Objetiva: Se realizard un examen escrito en formato digital
que evaluard el conocimiento adquirido de manera objetiva y
estructurada, asegurando la comprension integral de los temas tratados.

2.3. Evaluacion Final

Al concluir el curso, se administrard un examen final que sintetizard todos los
conocimientos y habilidades desarrollados durante el semestre. Este examen serd
crucial para evaluar la capacidad del estudiante para integrar y aplicar de
manera efectiva los conceptos y técnicas estudiadas.

Este enfoque metodoldgico busca evaluar el conocimiento tedrico y prdctico de
los estudiantes, ademds de su capacidad para aplicar estos conocimientos en
contextos reales y su habilidad para pensar de manera critica y analitica sobre los
desafios y oportunidades del comercio exterior.

2.4. Acuerdos de convivencia en el Entorno Virtual de Aprendizaje
Es fundamental mantener un ambiente de respeto y cooperacion en nuestro

espacio virtual. A continuacion, se enumeran algunas directrices de conducta que
todos los participantes deberdn seguir:

5
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— Respeto y Cortesia: Todos los mensajes en el aula virtual son publicos. Mantén
un tono respetuoso y cortés en todas las comunicaciones.

— Comportamiento Adecuado: Las normas de comportamiento en linea deben
reflejar las de la interaccion cara a cara. Evita escribir en mayusculas continuas,
ya que esto puede interpretarse como un tono elevado o gritos.

— Contribucion y Colaboracion: Se alienta a compartir conocimientos y
experiencias. Utiliza los foros publicos para discusiones académicas y los canales
privados para asuntos personales.

— Participacion Activa: Ingresa regularmente al aula y completa las actividades
propuestas. Esto es crucial para un aprendizaje efectivo y para recibir una
retroalimentacion oportuna.

— Privacidad y Empatia: Respeta la privacidad y las opiniones de tus
compaieros. Ante dificultades, busca asistencia de los instructores sin
desanimarte.

— Comunicacion Clara: Antes de participar en foros, lee las contribuciones
previas y escribe respuestas claras y concisas. Revisa la ortografia y la gramdtica
para mantener la calidad del didlogo.

Estas directrices estdn disefiadas para asegurar un ambiente de aprendizaje
productivo y respetuoso, donde todos los estudiantes puedan prosperar y
alcanzar sus objetivos educativos en el campo de la administracion de empresas.

3. OBJETIVO DE LA ASIGNATURA

El propdsito central de esta guia de estudio sobre Comercio Exterior es
proporcionar a los estudiantes una comprension exhaustiva y profunda de los
fundamentos tedricos y metodoldgicos que constituyen la base de la disciplina.
Este objetivo se orienta hacia la capacitacion académica y profesional en el
dmbito del comercio internacional, enfatizando tanto en los principios
econdomicos, legales y politicos que rigen las transacciones comerciales mds alld
de las fronteras nacionales como en las estrategias y prdcticas operativas que
facilitan estos intercambios.

6
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SECCION 2

CONTENIDO DE LA ASIGNATURA




=

. UNIDAD 1: IMPORTANCIA DEL COMERCIO EXTERIOR
— Importancia del Comercio Exterior

Breve historia del Comercio exterior ecuatoriano.

Productos de Exportacion tradicionales y No tradicionales.

Relaciones Comerciales con Organismos Internacionales

Institucionalidad de los drganos en materia de comercio exterior.

1.1. Actividades de aprendizaje
a. Actividad 1: De acuerdo con el material proporcionado realizar:

— Totalizar cada uno de los productos Primarios no Tradicionales [/
Industrializados no Tradicionales (por cada afio 2018-2019 y En a Abr 2020),
realizar una tabla con estos resultados.

— Determinar las variaciones % que cada uno de estos productos respecto al afio
anterior (solo periodo comparativo 2018 — 2019). Elaborar una nueva tabla con
estas variaciones %.

— Con la informacion obtenida de estas tablas (del desarrollo de los puntos
anteriores efectuar un andlisis propio del comportamiento que han tenido los
productos no tradicionales (Primarios / Industrializados) y a su criterio cual seria
las perspectivas que de manera general tendria cada subgrupo. Esta actividad
tiene un valor de 10 puntos.

b. Actividad 2: Efectuar la interpretacion y andlisis de los datos estadisticos
proporcionados en el archivo de Tarea No. 2.

Nota: Utilizar lenguaje formal, revisar ortografia, sintaxis y no realizar plagio.
Esta actividad tiene un valor de 5 puntos.

1.2. Material de apoyo

— Historia del Comercio Exterior en Ecuador.

— Boletin Comercio Marzo 2020

— Relaciones con organismos internacionales

— Institucionalidad érganos de Comercio Exterior
— Conociendo la OMC

— Guia Exportador ProEcuador

8
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1.3. Videos de apoyo

— https://www.youtube.com/watch?v=hFqdV/TQIlObk (Hablemos de la OMC)

— https://www.youtube.com/watch?v=AyAMtwqgaAe8 (Hablemos de la Nacion
mds favorecida).

— https://www.youtube.com/watch?v=rtqgKkwGDBh04 (Hablemos de Aranceles)
— https://www.youtube.com/watch?v=WrWpej5dmQQ (Ruta ProEcuador)

— https://www.youtube.com/watch?v=qgWBkVvbkx\VVM (ProEcuador: Programa
Exporta Pais)

1.4. Links de apoyo

— https://www.wto.org/spanish/news s/news20 s/trfin 01jul20 s.htm

— https://contenido.bce.fin.ec/homel/estadisticas/bolmensual/IEMensual.jsp
— https://www.produccion.qob.ec/

— https://www.aduana.gob.ec/

— https://www.wto.org/indexsp.html|

2. UNIDAD 2: MEDIDAS QUE REGULAN EL COMERCIO EXTERIOR

— Medidas Arancelarias

— Medidas No Arancelarias

— Medidas de Defensa Comercial

— Arancel nacional Integrado (e)

2.1. Actividades de aprendizaje:

a. Actividad 3: Investigacion Individual. Realizar las actividades sobre medidas no
arancelarias y medidas antidumping detalladas en el archivo Tarea No. 3.

Link de apoyo: https.//www.wto.org/spanish/tratop s/adp s/antidum2_s.htm
Esta actividad tiene un valor de 15 puntos.

2.2. Material de apoyo

- Unidad 2 Medidas que Regulan el Comercio Exterior.
- ecuador_ITC Perspectivas med no aranc

- ALADI_medidas no arancelarias Ecuador

- Sexta Enmiena (Arancel del Ecuador)

9
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2.3. Videos de apoyo

— https://www.youtube.com/watch?v=z8eqg JiNZ7w (ITC: éiQué son las
medidas no arancelarias?)

— https://www.youtube.com/watch?v=fulv4S eUm8 (ALADI, MEDIDAS NO
ARANCELARIAS - CONDICIONES DE ACCESO A MERCADOS)

2.4. Links de apoyo

— https://www.intracen.org/itc/analisis-mercados/medidas-
noarancelarias/identificando-las-medidas-no-arancelarias/

3. UNIDAD 3: OPERACIONES DE COMERCIO EXTERIOR

Contrato de Compra venta internacional de mercancia.

Términos de Comercio Internacional, Incoterms.

— Acondicionamiento de la mercancia para su transporte internacional.
Términos aplicados en la transportacion internacional.

Procesos aduaneros para el ingreso o salida de mercancia.

3.1. Actividades de aprendizaje:

a. Actividad 4: Investigar sobre los INCOTERMS mencionados en la tarea. Esta
actividad tiene un valor de 5 puntos.

3.2. Material de apoyo

— Glosario de Términos aduaneros de Comercio Exterior.
— Reglas para el transporte Maritimo.

— Reglas del Transporte Internacional de mercancias.

— Incoterms 2020.

— El contrato de compra venta internacional.

3.3. Videos de apoyo

— https://www.youtube.com/watch?v=gecUINNkKMWA (Incoterms®2020.
Concretando obligaciones)

— https://www.youtube.com/watch?v=8P40NbQYzmY (Incoterms 2020 Parte 1)
— https://www.youtube.com/watch?v=IM9zFfNM-ac (Incoterms 2020 Parte 2)
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3.4. Links de apoyo

— http://www.iccspain.org/
— https://europa.eu/european-union/topics/trade es

4. UNIDAD 4: CLASIFICACION ARANCELARIA DE MERCANCIAS

— Convenio Internacional de la OMA sobre clasificacion de mercancias.
— Sistema Armonizado de designacion y Codificacion de mercancias.

— Plan de Clasificacion con criterios implicitos.

— Reglas Generales de Clasificacion.

— Notas explicativas del Sistema Armonizado.

— Criterios Vinculantes de clasificacion

4.1. Actividades de aprendizaje:

a. Actividad 5: Determinacion de la partida arancelaria de productos aplicando
los criterios de clasificacion aprendidos. Esta actividad tiene un valor de 10
puntos.

4.2. Material de apoyo

— Unidad 4 Clasificacion Arancelaria de mercancias.

— Reglas Generales De Clasificacion Arancelaria

— Reso1243 Criterios Vinculantes De Clasificacion

— Indice_De_Criterios_Vinculantes_De_Clasificacion_Arancelaria_En_La_Nomen
clatura_Comun-Nandina.

— La nomenclatura Arancelaria

— Notas explicativas (1)

— Notas explicativas (2)

— Sistema Armonizado

4.3. Videos de apoyo
— https://www.youtube.com/watch?v=qqJOuRE-39c (ALADI: La nomenclatura)

— https://www.youtube.com/watch?v=kazCDkKRQcc (COMUNIDAD ANDINA:
Nomenclatura Nandina)

4.4. Links de apoyo

— http://www.aladi.org/sitioaladi/
— http://www.comunidadandina.org/
— https://www.trademap.org/Index.aspx
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5. SISTEMA DE EVALUACION DE LA ASIGNATURA

La materia es evaluada sobre 100 puntos donde se realizard dos tipos de
valoraciones:

— Evaluacion de proceso (65%)

— Evaluacion Final (35%)

5.1. Evaluacion de proceso

En este tipo de evaluacion se valorard cuatro pardmetros parciales bajo los
criterios de evaluacion sefialados en los formatos de talleres, tareas y ejercicios
que se han publicado en el classroom y en este documento.

Tareas e Investigaciones:

De las unidades - 15 puntos

(15 puntos)

Ejercicios, Talleres - Foros:

De las unidades - 15 puntos
(15 puntos)
Exposicion:
Tarea N° 2: Exposicion Individual - 15 puntos
(15 puntos)

Leccion Escrita Objetiva:
Documento Digital Google - 20 puntos

TOTAL, Evaluacion de Proceso 65 puntos
Evaluacion final (Examen)

Examen digital (documento Google en linea) donde se evaluard el proceso de
ensefianza aprendizaje de la asignatura (35 puntos).

TOTAL, Evaluacion de Proceso 35 puntos
TOTAL, Evaluacion de Proceso 100 puntos
En la Exposicidn se evaluarad:

— Conocimiento del tema de cada uno de los integrantes del grupo.
— Expresion oral
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— Presentacion escrita de la investigacion realizada que cumpla con la estructura
sefialada.

— Organizacion de la informacion y uso del material de apoyo
(diapositivas).

— Ortografia tanto en las diapositivas como en el trabajo escrito.

— Presentacion fisica de los expositores la cual debe ser formal.

Se proporcionard un esquema de contenido que deben de sequir para el correcto
desarrollo del trabajo escrito (GUIA EXPOSICIONES).

6. REQUERIMIENTOS TECNOLOGICOS DE LA ASIGNATURA.

— Computadora con el paquete de Office.
— Teléfono celular
— Correo institucional habilitado con las aplicaciones de la G Suite.
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